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Als weltweit agierender Zubehorspezialist fir Unterhaltungselektronik mit unseren tber 18.000 Produkten sind
wir Ihnen bestimmt schon begegnet. Dabei tragen unsere rund 2.500 Mitarbeiter*innen mit Engagement und
Leidenschaft massgeblich zu unserem Erfolg bei. Was uns so besonders macht? Wir sind unglaublich
wandlungsfahig. Somit schaffen wir ein Umfeld mit Kontinuitét, Sicherheit und Vielfalt — und das bereits seit 100
Jahren.

Wir suchen zur Verstarkung unseres Teams in der Schweiz eine(n)

Verkaufsprofi als Category Account Manager (m/w/d)

Ihre Aufgaben:

e  Betreuung und Ausbau eines vorhandenen Kundenstamms (nationale und lokale Handler)

e Analyse der Umsatz-, Markt- und Wettbewerbssituation

¢ Neuheiten Vorstellung sowie Sortimentsiiberarbeitung

e  Erstellung und Kalkulation kundenspezifischer Angebote

e  Erarbeitung von Marketingmassnahmen, sowie deren effektive Umsetzung

¢ Implementierung und Planung von Verkaufskonzepten sowie Massnahmenpaketen, zur Erreichung der
Umsatz- und Renditeziele der einzelnen Kunden

¢ Teilnahme an Messen sowie Durchfiihrung von Kundenbindungsmassnahmen

lhr Profil:

e  Hohe Verkaufs- und Kundenaffinitat gepaart mit natirlichem Verkaufsflair

o Erfolgreich abgeschlossene Berufsaushildung mit mehrjahriger Berufserfahrung, vorzugsweise im Vertrieb/
Category Account Management

e  Fundierte Branchen- und Produktkenntnisse in den Bereichen CE, Haushalt, Foto, IT, Mobile und Gaming

e  Erfahrung in der Zusammenarbeit mit E-Tailern

Fingerspitzengefihl im Umgang mit Kunden und Geschéftspartnern und zielorientiertes

Verhandlungsgeschick (D/E/F)

Starke Dienstleistungsorientierung und zuverlassige Arbeitsweise

Ausgepragte Kommunikations- und Organisationsstarke

Schnelle Auffassungsgabe, hohe Belastbarkeit und Kostenbewusstsein

Reisebereitschaft (Schweiz) sowie Pkw-Fihrerschein

Wir bieten:

Interessante und abwechslungsreiche Téatigkeiten in einem modernen Arbeitsumfeld
6 Wochen Ferien, Mitarbeiter Verglinstigungen (z.B. Mittagsentschadigung u.a.)
Firmen-Pkw (inkl. Privatnutzung), IT Equipment und Smartphone

Personliche und berufliche Weiterentwicklungsmoglichkeiten

Grosse, helle und moderne Buroraumlichkeiten

Platz fur eigene Ideen und Gestaltungsspielraume

Flache Hierarchien und kurze Entscheidungswege

Fuhlen Sie sich angesprochen und wollen Sie etwas bewegen? Dann ergreifen Sie die Chance!
Wir freuen uns darauf, Sie ndher kennenzulernen.

Rocco Rossetti
Managing Director

personal.ch@hama.com
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